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Introducao

O crescimento de uma startup compreende diversas etapas e a escolha de uma
incubadora de empresas € um passo estratégico para acelerar essa jornada.
Construir um negdcio inovador exige mais do que uma boa ideia: é necessario
transformar a proposta em um modelo viavel, validado e capaz de operar de forma
consistente no mercado.

Para trazer uma visao pratica sobre esse tema, contamos com a participacao de
Luciene Rodrigues, fundadora da Reatto Ambiental, e Willian Furtado de Farias
Junior, CEO da 4FeedStock.

A Reatto atua com solucoes tecnoldgicas para o tratamento de residuos organicos e
a 4FeedStock transforma residuos industriais em novas matérias-primas, com foco
na economia circular e reducao de custos de destinacao. Ambas vivem atualmente
o processo de incubacao na Fundacao CERTI, na Incubadora CELTA.

A partir das experiéncias de Luciene e Willian e da analise técnica do processo de
incubacao, desenvolvemos este material para orientar startups que planejam dar

esse proximo passo em sua trajetdria.

Desejamos uma leitura inspiradoral!
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https://www.linkedin.com/in/lucienegarciacunha/
https://www.linkedin.com/in/willian-furtado-de-farias-junior/
https://www.linkedin.com/in/willian-furtado-de-farias-junior/
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O que € uma incubadora
de empresas, na pratica?

Uma incubadora de empresas € uma organizacao que apoia o desenvolvimento
de startups, principalmente nos estagios iniciais, mas que também pode atuar
junto a negdcios em fases mais avancadas de maturidade.

O apoio combina estrutura fisica, orientacao técnica e acesso a redes estratégicas,
ajustando-se as necessidades de cada etapa da jornada empreendedora.

Os principais objetivos incluem:

~ 2’2

Acelerar a consolidacao
do negdcio

Preparar a empresa
para competir com mais
seguranca no mercado

Reduzir riscos

O suporte oferecido vai além da
infraestrutura.

As incubadoras promovem
capacitacoes, oferecem
consultorias juridicas, contabeis e
degestao, efacilitamocontatocom
centros de pesquisa, investidores
e potenciais clientes e parceiros.
Cada programa tem seus critérios
de selecdo, mas, de forma geral, é
preciso apresentarum projeto muito
bem estruturado e com potencial de
crescimento.

Para Luciene Rodrigues, fundadora
da Reatto Ambiental, o principal
ganho foi a chance de testar e
aprimorar sua tecnologia em um
ambiente controlado, mas préximo
darealidade de mercado. Ela destaca:
“Estar em uma incubadora é estar
em um ecossistema pronto para te
apoiar em varias frentes. Validar a
nossa maquina nesse contexto foi
um grande diferencial.”

J& Willian Furtado, CEO da
4FeedStock, reforca a importancia
de conhecer a incubadora de perto
antes mesmo de abrir a empresa. Sua
experiéncia comegou no programa
de pré-incubacao do CELTA, o Arena
CELTA, oque ajudou atomardecisoes
importantesdesdeoinicio: “Participar
do programa ainda na fase de ideia
fol essencial para entender o valor
daincubacao e enxergar com clareza
o caminho que estavamos prestes a
trilhar.”

Para quem esta construindo um
negocio de base tecnoldgica, ter
esse ambiente de experimentacao,
mentorias e troca com outros
empreendedores pode acelerar a
maturidade da solucao e do time.
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O processo de incubacao nao elimina
os desafios naturais de uma startup,
mas ajuda a estrutura-los melhor,
oferecendo suporte para o crescimento
organizado e ampliando as chances de

acesso a fomento e investidores.
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Diferencas entre
iIncubadora e aceleradora

Incubadoras e aceleradoras sao instrumentos de apoio a startups, mas possuem
objetivos, prazos e modelos de atuacao bastante distintos. Entender essas
diferencas € importante para escolher o tipo de suporte mais adequado ao estagio

do negdcio.

Incubadora

Atua no desenvolvimento da
startup em fases iniciais, quando o
produto ou servico ainda precisa de
estruturacao e validacao. O suporte
oferecido € de médio a longo prazo,
com foco em criar bases sélidas para
O crescimento.

O ambiente da incubadora
proporciona acesso a infraestrutura,

mentorias, capacitacoes e
rede de contatos qualificada. @

Aceleradora

Atua em empresas que ja validaram
sua solucao e precisam de tracao
no mercado. Os programas de
aceleracao sao mais curtos, com
metas especificas de crescimento e
preparacao para captar investimentos.

Normalmente, a aceleradora investe
recursos financeiros em troca de

participacao societdria.
(2 g

Luciene destaca a importancia de
compreender o momento da empresa
antes de buscar apoio externo:
“Buscar investimento ou aceleracao
antes da hora pode colocar o negdcio
em risco. E preciso amadurecer
primeiro”.

Williancompartilhavisaosemelhante:
“As startups precisam, no minimo,
validar o problema e a solucao
antes de buscar uma incubadora. E
importante nao criar uma solucao
para depois procurar o problema.
A dor tem que ser real, e a solucao
precisa gerar retorno financeiro”.

O modelo de suporte também
varia. Incubadoras priorizam o
fortalecimento da estrutura interna
da startup, enquanto aceleradoras
concentram esforcos em gerar
resultados de mercado rapidamente.

No entanto, na pratica, ha cada
vez mais programas que integram
caracteristicas dos dois formatos,
oferecendo suporte que combina
validacao técnica com estratégias de
tracao e conexao com o mercado.

Escolher o tipo de apoio mais
adequado depende da clareza sobre
o estagio do produto, da capacidade
de entrega da equipe e dos objetivos
de curto e médio prazo.
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Como as incubadoras
apolam startups desde a
ideia ate a consolidacao

O apoio de uma incubadora comeca com a estruturacao do negdcio. A startup
recebe orientacao para desenvolver o modelo de atuacao, estruturar a proposta
de valor e organizar seus primeiros processos internos. O suporte técnico nessa
fase contribui para transformar uma ideia em um projeto operacionalmente viavel.

As incubadoras auxiliam a startup na construcao de estratégias de gestao,
mapeamento de riscos e definicdo de métricas de desempenho. Esse
acompanhamento mais proximo permite corrigir rotas, identificar gargalos e
consolidar boas praticas de gestao, fundamentais para a preparacao da empresa
para o mercado.

No decorrer da jornada, as
incubadoras também promovem
a conexao da startup com redes
de fornecedores, especialistas e
programas de incentivo a inovacao.
Essas integracoes estimulam a
formacao de parcerias estratégicas
e ampliam o conhecimento sobre o
ecossistema de negdcios.

Luciene reforca a importancia
de aproveitar todos os recursos
disponiveis durante o processo: “A
incubadoraabre muitas portas, mas
€ preciso se movimentar, buscar
apoio, participar dos eventos e
estar presente.”

Para Willian, o valor vai além da
infraestrutura fisica: “A gente teve
total suporte para transformar
ideias em tecnologias reais. O
contato constante com mentores
e com a equipe da metodologia
MAC foi essencial para estruturar
o nosso planejamento estratégico
e amadurecer o negodcio”.

Ao final do periodo de incubacao,
a startup deve ter adquirido
maturidade para operar de forma
iIndependente, com uma estrutura
de gestao consolidada e estratégias
comerciais definidas para a
expansao no mercado.

©
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https://certi.org.br/blog/inovacao-corporativa-por-que-e-importante-para-sua-empresa/
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Beneficios da incubacao
de empresas para
startups em crescimento

A incubacao oferece uma série de beneficios praticos para startups que
buscam consolidar suas operacoes e estruturar seu crescimento no
mercado.

O suporte atua em diferentes frentes, desde o desenvolvimento do
produto até a gestao e a comercializacao. Entenda as vantagens de
contar com uma incubadora.
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Acesso a consultorias
especializadas e
mentores de mercado

Infraestrutura e suporte
operacional para o dia a
dia da startup

Apoio na validacao do
modelo de negocios

Networking
estratégico para
parcerias e expansao

Startups incubadas tém acesso a
especialistas em areas estratégicas
como gestao, financas, marketing,
propriedade intelectual e
desenvolvimento tecnoldgico. Esse
suporte ajuda a resolver problemas
especificos e a evitar erros comuns na
estruturagao do negocio.

O contato com mentores experientes
também € uma oportunidade para
discutir estratégias, identificar
tendéncias e construir solugdes mais
alinhadas as necessidades do mercado.

Estar em uma incubadora facilita a
conexao com outras startups, empresas,
investidores e instituicbes de apoio a
inovacao. Essas conexdes ajudam a
abrir portas para parcerias comerciais,
desenvolvimento conjunto de solucoes
e oportunidades de expansao.

Luciene reforca a importancia dessa
insercao: “Participar do ecossistema
amplia o alcance da empresa e gera
oportunidades que dificilmente
nasceriam atuando de forma isolada”.

Willian acrescenta: “Recebemos
muitas visitas de potenciais parceiros
e clientes dentro da incubadora.
O ecossistema do CELTA favorece
muito essa visibilidade e conexao com
outros players importantes”.

A participacao em eventos, encontros e
programas promovidos pelaincubadora
tambem favorece o aumento da
visibilidade da startup no mercado.

Ao longo do processo de incubacao, a
startup € incentivada a testar e validar
seu modelo de negocios em condicoes
reais. O acompanhamento técnico e as
avaliacOes periddicas sao essenciais
para identificar pontos fortes, ajustar
rotas e construir uma proposta mais
solida para o mercado.

Essa validacao orientada reduz riscos
futuros, pois antecipa problemas
que poderiam surgir em fases mais
avancadas da operacao. Além disso,
gera dados concretos que fortalecem
a argumentacao da empresa em

processos de captacao de recursos
e expansao.

Muitas startups enfrentam dificuldades
operacionais no inicio da trajetdria,
especialmente em relacao a espaco,
salasdereuniaoesuporteadministrativo.

Aincubadoraoferece umainfraestrutura
adequada para que a equipe foque
no desenvolvimento do produto e na
estratégia de mercado.

Além do espaco fisico, muitas
incubadoras oferecem apoio juridico,
contabil e até laboratorial, dependendo
da area de atuacao da startup. Esses
recursos ajudam a reduzir custos e a
concentrar esforcos nas atividades
essenciais para o crescimento do
negocio.



https://certi.org.br/blog/inovacao/
https://certi.org.br/blog/inovacao/
https://certi.org.br/blog/captacao-de-recursos-para-inovacao-tecnologica-no-brasil/

\J Ceftl | Como conseguir uma incubadora de empresas para sua startup

Como escolher a
iIncubadora de empresas
iIdeal para sua startup

A escolha da incubadora deve ser feita com base em critérios objetivos,
alinhados a fase de maturidade da startup e as suas necessidades estratégicas.
Um bom alinhamento desde o inicio contribui para o aproveitamento efetivo

do apoio oferecido.

1 Avalie os critérios de selecao da
incubadora

Cada incubadora adota critérios
especificos para a selecao de novas
empresas. Alguns programas exigem
apresentacao de plano de negdcios
completo, enquanto outros priorizam
propostas inovadoras com potencial
de impacto no mercado.

Antes de se candidatar, é importante
entender quais informacoes serao
exigidas e qual nivel de maturidade
a incubadora espera dos projetos.

Luciene alerta para a importancia
desse ponto: “O processo de selecao
pode exigir respostas que a startup
ainda nao esta preparada para dar.
O timing é muito importante”.

A avaliacao prévia dos requisitos
permite que a startup se candidate
em condicoes mais favoraveis,
aumentando as chances de aprovacao
e aproveitamento do programa.

Considere os servicos e apoios que
mais fazem sentido para sua fase de
maturidade e setor de atuacao

Nem toda startup precisa do mesmo
tipo de apoio ao longo da jornada.

As gue ainda estao em fase de
desenvolvimento de produto podem
precisar de infraestrutura técnica,
enquanto negodcios em crescimento
podem demandar acesso a
mentores comerciais ou programas
de internacionalizacao.

Além disso, algumas incubadoras
atuam com foco especifico em
determinados setores ou perfis de
empresa. Ha iniciativas voltadas
exclusivamente para negodcios de
base tecnoldgica, impacto social,
industria ou saude, por exemplo.
Entender esse posicionamento
desde oinicio ajuda a evitar escolhas
desalinhadas com a proposta da
startup.

Luciene ressalta que a selecao
da incubadora deve considerar
o momento da empresa: “Se a
estrutura de apoio nao estiver
alinhadacomoqueastartup precisa
no momento, o aproveitamento da
incubacao fica comprometido”.

Analisardetalhadamenteosservicos
oferecidos e entender como eles se
conectam com as demandas reais
da startup evita desalinhamentos
futuros.

10 )



Muitas startups enfrentam desafios
COMO acesso a recursos financeiros,
desenvolvimento de tecnologia e
formacao de redes de apoio. Uma boa
incubadora atua para reduzir esses
obstaculos, seja oferecendo suporte
direto ou promovendo conexoes
estratégicas.
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Verifique como a incubadora lida com
desafios comuns enfrentados por startups

Observar a atuacao da incubadora
nesses aspectos permite avaliar
o grau de suporte real que sera
disponibilizado durante o programa.
A experiéncia de outras empresas
incubadas também pode servir como
referéncia para entender como as
dificuldades praticas sao tratadas.

4 Prepare uma proposta clara de valor

Uma proposta de valor bem definida
€ necessaria para demonstrar o
diferencial da startup no mercado e
justificar seu potencial de crescimento.

A startup deve saber explicar qual
problema resolve, quem ¢ o publico-
alvo e qual o beneficio direto que
entrega.

Luciene Rodrigues compartilha sua
experiéncia sobre essa preparacao:
“Foi importante ter estudos de
mercado que comprovassem a
viabilidade da nossa solucao. Sem
dados, a avaliacao fica muito mais
dificil”.

Willian complementa: “Efundamental
conhecer de verdade a incubadora
antes de se candidatar. Nao é so
ouvir falar: va até la, converse com
quem esta envolvido, fale do seu
negocio com clareza. A incubadora
precisa entender também o perfil
do empreendedor, nao apenas da
startup”.

Uma proposta estruturada facilita
a avaliacao da startup no processo
seletivo e também orienta as acoes
durante o periodo de incubacao.
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Entenda o estagio de maturidade

da startup

Muitos empreendedores cometem o
erro de buscar uma incubadora antes
que o negodcio esteja em um estagio
de maturidade adequado. Outro erro
recorrente € escolher a incubadora
com base apenas na localizacao ou
no custo do espaco fisico.

Luciene alerta para a necessidade
de avaliar o momento da empresa:
“Buscar apoio antes de amadurecer
o projeto pode dificultar o
aproveitamento da incubacao e
gerar frustracao dos dois lados.”

Analisar o perfil da incubadora e
entender se os servicos oferecidos
atendem as necessidades da startup
€ uma etapa que nao deve ser
ignorada.

6 Saiba ouvir

Estar aberto ao aprendizado e
buscar ativamente as oportunidades
oferecidas sao comportamentos que
aumentam o aproveitamento da
incubacao.

Participar de eventos, utilizar os
servicos de consultoria e construir
relacionamentos dentro do
ecossistema sao acoes que
fortalecem o desenvolvimento do
negocio.

Além disso, € importante definir
metas internas para o periodo
de incubacao, estabelecendo
marcos de progresso que ajudem
a medir o avanco da startup. Esse
acompanhamento interno permite
extrair valor real do apoio recebido
e organizar melhor a transicao para
a proxima fase de crescimento.

12 )
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Cases de incubacao na
Fundacao CERTI: conheca
as startup Reatto e
4FeedStock

A incubacao de empresas pode
parecer, a primeira vista, um modelo
padronizado de apoio a startups. Mas
basta observar histdrias reais para
entender que cada trajetdria dentro
desse ambiente segue seu proprio
ritmo, enfrenta desafios distintos e
encontra oportunidades especificas.
E o que mostram os percursos da
Reatto Ambiental e da 4FeedStock na
Incubadora CELTA.

Enquanto uma chegou ao programa
com o projeto ja validado e
estruturado, buscando suporte técnico
e operacional para escalar a solucao,
a outra iniciou a jornada ainda na fase
de pré-incubacao, usando o ambiente
como espaco de construcao, teste e
refinamento da proposta.

Ambas, no entanto, compartilham
uma mesma percepcao, de que o
papel da incubadora vai além da
infraestrutura e das mentorias, e
funciona como ponto de encontro
entre ideias, pessoas e contextos que
ajudam a tornar o negdécio mais solido
e preparado para o mercado.

13
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Estrutura, testes e rede de
apoio: o papel da incubadora
na consolidacao da Reatto

REATTO

ambiental

A Reatto Ambiental surgiu da
experiéncia de sua fundadora, Luciene,
na construcao civil e da percepcao
dos desafios relacionados a gestao
de residuos. O projeto nasceu a partir
da inquietacao diante da quantidade
de materiais descartados de forma
inadequada, especialmente 0S
residuos organicos, que ainda contam
com solucoes limitadas no ambiente
urbano.

Antes de buscar a incubacao, a startup
passou por um periodo de testes e
reestruturacao. A virada de chave
aconteceu apos a participagcao no
programa Empretec, que permitiu a
reformulacao da proposta original e o

desenvolvimento de uma tecnologia
voltada ao tratamento no ponto de
geracao.

A maturacao do projeto foi um fator
determinante para a escolha do
momento certo de se candidatar a
iIncubadora. Luciene compartilha gque
o edital do CELTA exigia um nivel de
estruturacao elevado: “Se eu tivesse
vindo antes, nao teria dado conta de
responder metade das perguntas. O
projeto ainda nao estava pronto.”.

A startup foi aprovada apds apresentar
um plano de negdcios robusto,
construido com base em testes
prévios, validacoes técnicas e estudos
de mercado. Desde o ingresso na
incubadora, a Reatto vem contando
com suporte técnico e operacional
para concluir o desenvolvimento do
produto, testar aplicacoes e estruturar
sua estratégia de entrada no mercado.

O ambiente de incubacdao também
tem apoiado a organizacao interna
da empresa. Como destaca Luciene:
“A gente ja fez consultoria com
contabilidade, ja pediu apoio do
juridico, entrou em contato com
a Fundacao CERTI para resolver
questoes importantes.”.

A convivéncia com outras startups
e 0 acesso facilitado a especialistas
contribuiram para atomada de decisoes
mais assertivas. Luciene reforca a

importancia de estar presente e se
movimentar: “Voceé cresce junto. Uma
coisa leva a outra. A gente nao se
sente sozinho.”.

A incubacao tem permitido a Reatto
consolidar a operacao e preparar o
lancamento comercial da tecnologia,
comfoconagestao eficiente deresiduos
organicos em contextos urbanos e
corporativos.



https://reattoambiental.com/
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Da pré-incubacao a validacao
tecnologica: como o CELTA
iImpulsionou a 4FeedStock

<

FeedStock

A 4FeedStock nasceu com o proposito
de transformar residuos industriais em
novas materias-primas, promovendo
economia circular e aumentando a
competitividade das industrias por
meio da inovacao. Desde os primeiros
passos, o vinculo com o CELTA foi
estratégico, e comecou antes mesmo
da formalizacao da empresa.

A startup participou do Arena CELTA,
programa de pré-incubacao da
Fundacao CERTI, o que proporcionou
uma imersao no ecossistema antes da
criacao formal do CNPJ. “Foi uma via

de mao dupla desde o inicio. A gente
entendeu que a incubadora tinha
valor para nds e que nds também

tinhamos valor para ela”, comentou
Willian.

O ambiente da incubadora permitiu que
a empresa estruturasse o negdcio com
apoio constante, desde mentorias até
aconselhamentos diretos com a equipe
da metodologia MAC e com o préprio
diretor da incubadora. “Tivemos
espaco para entender nossos pontos
fortes e fracos, e modelar tecnologias
que estavam soé na ideia e hoje sao
realidadedentrodaempresa”, explica.

Com foco em solucoes de base
tecnoldgica e prestacao de servicos
altamenteespecializados,ad4FeedStock
enfrenta o desafio comum a muitas
startups: crescer de forma sustentavel
e sem aportes externos.

A incubacao tem sido essencial nesse
caminho, especialmente para superar
gargalos como acesso a clientes
estratégicos, validacao de tecnologias
complexas e captacao de recursos para
inovacao.

Com o apoio da CERTI, a empresa teve
acesso a mecanismos como a Embrapii,
o0 que viabilizou o desenvolvimento de
projetos em parceria com centros de
pesquisa e fortaleceu a base tecnoldgica
das solucoes. “Recebemos visitas
frequentes de potenciais clientes e
parceiros. A visibilidade que o CELTA
proporciona € algo que dificilmente
teriamos por conta propria”, destaca
Willian.

Outropontofortedatrajetdriadaempresa
dentro da incubadora esta na construcao
de equipe.

Apostando em talentos ainda
em formacao, a 4FeedStock tem
desenvolvido profissionais vindos da
Universidade Federal de Santa Catarina,
muitos deles ainda estudantes. “A gente
sempre buscou formar pessoas desde
cedo, criando um ambiente positivo de
desenvolvimentopessoaleprofissional.
Mas isso também é desafiador. Crescer
com consisténcia exige maturidade da
equipe, e isso leva tempo.”.

Mesmo operando em modelo
bootstrapping, a empresa segue
avancando, gracas ao ambiente
estruturado e as conexoes oferecidas
pelaincubadora. “A escolha pelo CELTA
foi por acreditar em quem esta la
dentro, na profundidade do trabalho e
no interesse genuino em entender nao
sO 0 negocio, mas quem empreende”,
conclul.



https://4feedstock.com/

e 2 CELTA: a incubadora da
Fundacao CERTI
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solucoes para automacao industrial;
da Horus, atuante no desenvolvimento
de drones e sensoriamento remoto:; da

Ambas avancaram em estruturacao,
validacao e estratégia de mercado ao

me
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CELTA reune experiéncia e estrutura
voltadas ao fortalecimento de negdcios
inovadores. O modelo de trabalho
integra orientacao estratégica, apoio
técnico especializado, espaco fisico
e conexao com centros de pesquisa,
investidores e programas de incentivo.

Ao longo das Uultimas décadas,
o CELTA foi responsavel pela
incubacao de empresas que hoje
ocupam posicoes de destaque no
cenario nacional e internacional.

I I . 2 1
T T | |1, . t_| . | Ij_ e o longo da jornada dentro da Incubadora RD Station, um dos maiores cases de
| | || oo || WL o =8 g" e (1) Ik B CELTA, ligada a Fundacao CERTI. marketing digital do Brasil; e da unidade
el T | A 1, o AL de automacao da WEG, empresa global
- Com mais de 35 anos de atuagao, o do setor eletroeletrdnico.

A atuacao abrange desde startups em
estagio inicial até empresas que ja
validaram suas solucoes e precisam
de suporte para expansao.
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Como relata Willian, a estrutura
oferecida pela incubadora foi decisiva
para transformar ideias em solucoes
concretas: “Tivemos total suporte
para modelar tecnologias que
estavam soO no papel e hoje estao
aplicadas na empresa. Isso incluiu
acesso a laboratdrios, orientacao
técnica, apoio no planejamento
estratégico e conexoes com
instituicoes que abriram portas até
para oportunidades fora do Brasil.
Ter esse tipo de suporte integrado
faz muita diferenca para quem esta
consolidando um negodcio com base
tecnologica”.

Em 2024, as empresas incubadas
apresentaram crescimento medio de
30% no faturamento em relacaoao ano
anterior. Asgraduadasultrapassaram
RS70 milhdes em receita, segundo
levantamento divulgado pelo portal
SC Inova.
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O aumento reforca a consisténcia do
trabalho realizado e a capacidade
do CELTA de impulsionar o
amadurecimento de negdcios com
base tecnoldgica.

Outro diferencial esta na relacao
proxima com os empreendedores. A
equipe acompanha de forma continua
osavancosdas startups, orienta ajustes
estratégicos e facilita conexdes com
diferentes atores do ecossistema.

Apresencadementorias,metodologias
praticas e acesso a  recursos
complementares cria um ambiente
propicio para testar, errar rapido e
evoluir com consisténcia.

Esse tipo de apoio se torna ainda mais
relevante em um cenario de retomada
dos investimentos no pais. Em 2024, o

ecossistema de startups brasileiro
captou RS 13,9 bilhdes, nimero 50%

maior do que no ano anterior, segundo
a Liga Ventures.

O CELTA acompanha esse movimento atuando como elo entre conhecimento técnico,

ambiente de negdcio e geracao de impacto real.

Se vocé estd avaliando a entrada em uma incubadora e deseja conhecer um
ecossistema preparado para apoiar sua startup em todas as etapas, acesse o site

da Fundacao CERTI e saiba mais sobre o CELTA!

Y
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https://celta.certi.org.br/
https://celta.certi.org.br/
https://scinova.com.br/incubadas-do-celta-crescem-30-em-2024/
https://scinova.com.br/incubadas-do-celta-crescem-30-em-2024/
https://liga.ventures/insights/artigos/balanco-do-ecossistema-de-startups-no-brasil-em-2024-avancos-e-tendencias/
https://liga.ventures/insights/artigos/balanco-do-ecossistema-de-startups-no-brasil-em-2024-avancos-e-tendencias/
https://liga.ventures/insights/artigos/balanco-do-ecossistema-de-startups-no-brasil-em-2024-avancos-e-tendencias/
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Sobre a CERTI

A CERTI é reconhecida por sua autoridade em diversas competéncias, oferecendo uma
ampla variedade de tecnologias ao conectar conhecimento académico e um ecossistema
de fornecedores de tecnologia para desenvolver solucoes inovadoras para o mercado.

Industria 4.0 - Mecatronica - Software - Inteligéncia Artificial - Visao Computacional
BIM - Gestao da Integridade - Sistemas de Energia - Bioeconomia - Empreendedorismo

A Fundacao CERTI é uma instituicao
independente e sem fins lucrativos,
fundada em 1984 em Floriandpolis,
que atua na pesquisa, desenvolvimento
e prestacao de servicos tecnoldgicos
especializados para a iniciativa privada,
governo e terceiro setor.

Tem sua sede localizada no Campus da
UFSC (Universidade Federal de Santa
Catarina), além de duas unidades
distribuidas nos parques tecnoldgicos
Alfa e Sapiens, em Florianodpolis. Tem
também institutos com atividades
proprias em Manaus (Instituto CERTI
Amazonia) e Brasilia (Instituto CERTI
Sapientia).

A CERTI desenvolve suas atividades
através de uma equipe multidisciplinar
de alta qualificacao. Os Centros de
Referéncia em Tecnologias Inovadoras
concentram  expertise em  areas
estratégicas, trabalhando em sinergia
e cooperacao com entidades parceiras
no Brasil e no exterior para oferecer
solucoes personalizadas e inovadoras
que atendem aos desafios especificos
de cada cliente.
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https://www.facebook.com/FundacaoCERTIhttp://
https://www.youtube.com/user/FundacaoCERTI
https://www.linkedin.com/company/fundacao-certi/
https://www.instagram.com/fundacaocerti/

